DIE BESTE ZEIT DES LEBENS ZURUCKHOLEN

Endloser Sommer. Keine Verpflichtungen. Nur das eigene Surfbrett, die besten Freunde der
Welt und die Suche nach der perfekten Welle. Was mit 20 noch eine spontane Spritztour ans
Meer war, ist mit Ende 40 riickblickend die beste Zeit des Lebens gewesen.

Jeder verbindet ein anderes Ereignis mit dem Gefuhl
grenzenloser Freiheit. Doch eines haben alle Erinnerungen
gemeinsam: Sofort hat man die passende Musik im Ohr, un-
vergessliche Bilder vor Augen und den Duft der Erlebnisse
in der Nase. Genau diese Momente machen unser Leben
einzigartig. Warum also nicht die beste Zeit des Lebens ins
Hier und Jetzt zurtickholen?

Der faire easyCredit der TeamBank AG, den Sie bei uns
erhalten, ist der perfekte Partner, um sich die besonderen
Winsche zu verwirklichen. Denn gemeinsam nehmen wir
uns die Zeit, das bestmogliche Angebot fur lhre individuel-
len BedUrfnisse zu finden.

Bis zum 5. Mai 2017 kdnnen Sie sich unser Top-Angebot
sichern und so lang ersehnte Trdume zu besonders attrak-
tiven und festen Konditionen realisieren. Wie ware es zum
Beispiel mit 5.000 Euro fur nur 71 Euro monatlich zu 4,90 %
effektivem Jahreszins bei einer Laufzeit von 84 Monaten?*
lhr Berater erstellt Ihnen gern ein individuelles Angebot.
,Fairness bedeutet fir uns, dass wir fr unsere Kunden
wahrend der gesamten Laufzeit immer erreichbar sind,
denn die genossenschaftliche Idee ist von Partnerschaft-
lichkeit und Nédhe gekennzeichnet. Darauf kénnen Sie sich
verlassen”, betont Martin Lober, Vorstandsmitglied unserer
Raiffeisenbank Frankenhardt-Stimpfach eG.

NAHE BEDEUTET FUR UNS, AUCH PERSONLICH FUR SIE DA ZU SEIN ...
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Teilhaber unserer Genossenschaftsbank schatzen genau aus
diesen Grinden unser Haus und profitieren zusatzlich vom
lukrativen easyCredit-Mitgliedervorteil. Wie hoch dieser ist,
hangt vom individuellen Leistungsumfang des easyCredit
ab. Sie sind noch nicht Mitglied unserer Raiffeisenbank?
Dann nutzen Sie doch gleich die Gelegenheit und werden
Sie im Zuge der easyCredit-Bestellung einfach Teilhaber.
Lang ersehnt. Fair beraten. Wahr gemacht: Mit dem fai-
ren easyCredit und der partnerschaftlichen Beratung Ihrer
Raiffeisenbank holen Sie Ihre persénlich beste Zeit aus den
Erinnerungen zurick ins Heute.

Und falls Sie erst am Tag vor lhrem Revival-Trip mit den bes-
ten Freunden merken sollten, dass Ihr Surfbrett die letzten
Jahrzehnte im Keller nicht unbeschadet Uberstanden hat,
dann hilft Ihnen die easyCredit-Finanzreserve — unser Ra-
tenkredit auf Abruf. Sie entscheiden selbst, fir was Sie die
finanzielle Reserve in Anspruch nehmen und wann Sie spon-
tan mehr Bargeld auf dem Girokonto brauchen - ganz ein-
fach per Telefon oder App. Mit der easyCredit-Finanzreserve
genieBen Sie somit zusatzlich ein Maximum an Flexibilitat.
Sprechen Sie Ihren Berater darauf an.

*Reprasentatives Beispiel Aktion: Sollzinssatz: 5,23 % p. a. fest fur die gesamte Laufzeit;
effektiver Jahreszins: 5,36 %; Nettokreditbetrag: 5.000 Euro; Vertragslaufzeit: 84 Mona-
te; Gesamtbetrag 5.977,41 Euro; monatliche Rate: 71,50 Euro; letzte Rate: 42,91 Euro;
Bonitat vorausgesetzt. Produktangaben Aktion: Sollzinssatz: ab 4,79 % p. a. fest fur die
gesamte Laufzeit; effektiver Jahreszins: 4,90 bis 5,90 %; Nettokreditbetrag: 5.000 Euro;

Vertragslaufzeit: 12 bis 84 Monate. Anbieter: TeamBank AG Nurnberg, Beuthener Str. 25,
90471 Nurnberg.
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Auflage und Erscheinungsweise

Ca. 3.300 Stuck, dreimal pro Jahr.

Unsere Kundenzeitschrift erstellen wir mit
gréBter Sorgfalt, jedoch kénnen sich Fehler
einschleichen, daher behalten wir uns den
Irrtum vor. Die Zeitschrift wird als Beilage zum
Kompakt (Hohenloher Tagblatt), Ausgabe
SUD, an alle Haushalte in den Gemeinden
Frankenhardt und Stimpfach verteilt.
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AUF EIN WORT ...

Sehr geehrte Mitglieder, verehrte Kunden, liebe Leser,

unsere Berater sind in den funf Geschéaftsstellen in Franken-
hardt und Stimpfach auf vielfaltige Weise fir Sie da. Der
personliche Kontakt und ein partnerschaftlicher Austausch
sind dabei wichtig. Jeder Kunde hat seinen persénlichen
Bankberater, der ihn tber alle Kanédle hinweg berat. Wenn
er in die Bank geht oder die Maske des Onlinebankings
aufruft — tberall sieht er dasselbe Gesicht. Seinen Bankbe-
rater kann der Kunde per Telefon, personlich oder Gber das
Onlinebanking-Portal erreichen.

Nur wenn unsere Berater die Wiunsche und Ziele ihrer Kun-
den kennen, kdnnen sie richtig beraten. Deshalb sind das
die ersten Fragen unserer Berater: Was sind die personli-
chen Ziele, Wtinsche, Plane und Vorhaben fur die Zukunft?
Wie steht es um die aktuelle Finanz- und Lebenssituation?
Welche Risiken lauern in der Zukunft, zum Beispiel durch
einen Kredit fur den Hausbau?

Moderne Technik unterstitzt den Beratungsprozess, sodass
sich der Berater voll auf seinen Kunden konzentrieren
kann. Er erklart den Ablauf des Beratungsprozesses, damit
die Beratung transparent ablauft. Danach analysiert der
Bankberater die Ausgangssituation des Kunden, seine
finanziellen Verhaltnisse und seine derzeitigen oder ge-
planten Ausgaben. Hat der Kunde Vermégensgegenstande,
Versicherungen, Kreditvertrage, Sparplane oder andere
Finanzprodukte? In welchem Verhéltnis stehen die Einnah-
men zu den Ausgaben? Daraus ergibt sich der Betrag, den
ein Kunde theoretisch anlegen oder in seine Wiunsche und
Ziele investieren kénnte. Zur Sicherheit sollte jedoch immer
noch ein Betrag fur Notfalle verfugbar sein. Deshalb eror-
tern die Berater Fragen zur Liquiditat oder die Situation
bei unerwarteten Vorkommnissen, die zu einem Einkom-
mensverlust fihren kénnen - etwa durch einen Unfall oder
Todesfall.

Unsere Berater haben nicht nur den Ist-Zustand und die
derzeitigen Winsche und Plane ihrer Kunden im Blick. Sie
denken weiter. Hat der Kunde fur den Ruhestand vorge-
sorgt? Anhand dieser Fragen kann der Kunde seine WUn-
sche und Ziele anpassen und priorisieren. Der Berater weist
auch darauf hin, wenn sich ein Ziel des Kunden unter den
derzeitigen Umstanden nicht vollstandig erreichen lasst.

Unser Berater fragt zudem nach, welches Risiko der Kunde
bereit ist einzugehen, um seine Winsche realisieren zu
kénnen. Denn unter Einbezug der Risikoaffinitat kann der
Bankberater passende Losungsvorschlage fur die individu-
elle Zukunfts- und Altersvorsorge des Kunden erarbeiten.

Bankberatung iiber alle Lebensphasen hinweg

Die Beratungsthemen Liquiditat, Absicherung, Vermdégen,
Vorsorge und Immobilien mit ihren Bedarfsfeldern - siehe
Grafik rechts — sind umfassend. Zusammen mit dem um-
fassenden Angebot der Partner in der Genossenschaftli-
chen FinanzGruppe sind Sie als Kunde der Raiffeisenbank
Frankenhardt-Stimpfach eG sehr gut aufgehoben.
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Nach dem Beratungsgesprach bekommt der Kunde zusatz-
lich zu den gesetzlich erforderlichen Beratungsprotokollen
und Informationsblattern einen Ausdruck der Ergebnisse
ausgehandigt, den VR-FinanzPlan.

Damit hort die genossenschaftliche Beratung jedoch noch
lange nicht auf, denn der Berater méchte den Kunden

auf lange Sicht begleiten. Dessen Ziele, Winsche und die
personliche Finanzsituation verandern sich gegebenenfalls;
deshalb gilt es, sie regelmaBig zu Uberprufen.

Testen Sie die genossenschaftliche Beratung in unseren
Geschaftsstellen. Wir sind gerne fur Sie da!

Wir winschen Ihnen nun viel SpaB beim Lesen unserer
Kundeninformation, denn ,einfach naher dran” heiBt auch
.einfach besser informiert”.

Mit freundlichen GruBen

(2 Gt

Martin Lober Rudolf Walter
Der Vorstand der Raiffeisenbank Frankenhardt-Stimpfach eG
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% GESUNDHEIT ABSICHERN

PFLEGEVERSICHERUNG:
VORSORGE UND VERMOGENSSCHUTZ

Pflege — das ist ein Megathema unserer Tage. Aktuell gibt es bereits mehr als 2,7 Millionen

Pflegebedlirftige in Deutschland, bis 2030 steigt diese Zahl voraussichtlich auf 3,5 Millionen.

Neben den 10 Millionen Deutschen, die schon heute einen Pflegefall in der Familie haben,

erwarten weitere 17 Millionen einen solchen in den néchsten finf bis zehn Jahren — so eine

Studie des Instituts fiir Demoskopie Allensbach im Auftrag der R+V Versicherung aus dem

- 14

Jahr 2012. Betroffen sind Mdnner wie Frauen. Doch meist sind es Frauen, die die Pflege von
Angehdérigen dbernehmen, und aufgrund ihrer h6heren Lebenserwartungen werden Frauen

doppelt so hdufig zum Pflegefall wie Manner. Rechtzeitige Vorsorge ist also Pflicht.

Tipp: Pflegetagegeld vereinbaren

Eine private Vorsorge hilft, eine solche Versorgungslicke
zu verringern, beispielsweise in Form eines privaten Pfle-
getagegeldes. Vorteil: Die Zahlung ist unabhéangig davon,
ob stationar oder zu Hause von Pflegekraften bzw. von
anderen Personen, zum Beispiel Angehérigen, gepflegt
wird. Der Pflegebedirftige muss keine Kostennachweise
liefern, das Geld flieBt in jedem Fall Monat fir Monat. Das
R+V-PflegeKonzept beispielsweise bietet drei leistungsstar-
ke Pflegetagegeldtarife; der Versicherungsschutz besteht
sofort ab Versicherungsbeginn.

Dass die Deutschen im Pflegefall am liebsten zu Hause
betreut werden wollen, zeigt Ubrigens eine R+V-Studie von
2015: Demnach stehen die Hilfe durch einen mobilen Pflege-
dienst (76 Prozent) bzw. die Pflege durch nahe Verwandte

wie Partner oder Kinder (64 Prozent) am hochsten im Kurs.
Doch nicht immer kénnen Angehdrige diese Aufgabe allein
bewaéltigen — und professionelle Hilfe ist teuer.

— Gesetzlicher Schutz ist nur ,Teilkasko”

Gerade bei langerer Pflegebedurftigkeit ist eine private
Pflegezusatzversicherung somit auch ein echter Vermo-
gensschutz. Denn was viele nicht wissen (siehe Grafik
.Pflege-Irrtimer"”): Die bestehende gesetzliche Pflegeversi-
cherung ist lediglich eine ,Teilkasko-Lésung”. Haufig klafft
eine kraftige Versorgungsliicke, die dann privat auszuglei-
chen ist. Das geht ins Geld - erst recht bei einer langeren
Pflegebedurftigkeit. Das Vermogen des Pflegebedurftigen
ist haufig schnell aufgezehrt. Fallweise bittet das Sozialamt
dann die Angehorigen zur Kasse.

WENN SIE SELBST EINMAL PFLEGEBEDURFTIG WERDEN:

Welche Form der Unterstiitzung wiinschen Sie sich?

Professionelle Unterstiitzung (z. B. Pflegedienst)

Nahe Verwandte (Partner, Kinder, Eltern ...)

dabei Préferenz (der 64 %)

Wohnanlage fiir Senioren
Mehrgenerationenhaus
Alten-/Pflege-/Seniorenheim

Freunde, Bekannte, Nachbarn

dabei Praferenz (der 34 %)

Quelle: R+V-Umfrage, TNS Infratest 2015. Angaben in Prozent (gerundet). Mehrfachnennungen méglich.

76 %

64 %

69 % Manner
58 % Frauen
64 %

63 %

35%

34 %

37 % Manner

30 % Frauen

,DIE MEISTENW)DEUTSCHEN

S WERD

NIM PFLEGEFALL

LIEBER ZU HAUSE BETREUT. "

Staatlich gefoérdert: der ,Pflege-Bahr”

Seit 2013 ist zudem eine staatlich geférderte Variante der
Pflegetagegeldversicherung im Angebot: der sogenannte
.Pflege-Bahr”-Tarif. Wer monatlich mindestens 10 Euro
Beitrag zahlt, erhalt vom Staat 5 Euro dazu. Beim ,Pflege-
Bahr” gibt es keine Gesundheitsprifung, auch keine Risiko-
zuschlage oder Leistungsausschllsse. Viele Versicherer
bieten solche Tarife an, R+V beispielsweise unter dem
Namen ,R+V-Pflege ForderBahr”.

Tipp: Auch bei diesem Produkt sollte man beim Abschluss
vor allem auf méglichst umfangreiche Leistungen schon in
den unteren Pflegestufen bzw. den ab 2017 geltenden Pfle-
gegraden achten. R+V beispielsweise bietet hier prozentu-
ale Leistungen deutlich Gber den gesetzlich vorgegebenen
Mindestanforderungen.

DIE FUNF GROSSTEN PFLEGE-IRRTUMER:

Ab dem 30. Lebensjahr
werden jeder 2. Mann und
3 von 4 Frauen im weiteren
Leben pflegebedurftig.

Ich werde kein Pflegefall!

Wenn ich gepflegt werde,
dann erst in einem sehr
hohen Alter!

Jeder 6. Pflegebedurftige ist
junger als 65 Jahre.

Die durchschnittliche Pflege-
dauer von Frauen liegt bei
rund 5 Jahren, und die von
Mannern bei rund 4 Jahren.

Wenn ich gepflegt werde,
dann nur kurz!

Die demografische Entwick-
lung macht eine Pflege durch
Angehdrige kiinftig immer
schwieriger.

Ich werde von meiner
Familie gepflegt!

Bei professioneller Pflege

DLW TN P [T W { Y WY M fehlen durchschnittlich

aus! zwischen 540 Euro und
2.365 Euro monatlich.

Foto: goodluz/Shutterstock.com



MIT FONDS WACHSTUM SCHAFFEN

Das seit vielen Monaten anhaltende niedrige Zinsniveau treibt die Anleger um. Umfragen

ergeben, dass beinahe zwei Drittel der Sparer mit ihren eigenen, dberwiegend zinsbasierten

Geldanlagen unzufrieden sind. Immer mehr Menschen — aktuell mehr als jeder Dritte — sind

auf der Suche nach Mdéglichkeiten, ihr Vermégen chancenreicher anzulegen. Sie stellen daher

bisher beliebte Sparformen in Frage und sind bereit, kiinftig auch gewisse Risiken in Kauf zu

nehmen. Und so ist es kein Wunder, dass in ihren Uberlegungen auch Investmentfonds eine
Rolle spielen. Einer Studie zufolge werden diese unter Sparern immer beliebter. Mehr als jeder

dritte deutsche Sparer hélt sie flir eine attraktive Geldanlage.

Mit kleinen Beitrdgen Vermogen schaffen

In Fondssparpldanen, bei denen mit monatlichen Sparraten
der Vermdgensaufbau im Vordergrund steht, sieht mehr als
die Halfte der deutschen Sparer eine gute Moglichkeit, ihre
Sparziele zu erreichen. Bereits mit kleinen Betragen kénnen
sie dabei den Aufbau eines Vermdgens angehen. Fir knapp
jeden Funften zéhlen Fondssparpléane sogar zur Basisgeldan-
lage. Sie bieten attraktive Ertragschancen und sind gleich-
zeitig bequem und flexibel. Insbesondere Sparern, die noch
keine Erfahrung mit Fonds besitzen, erleichtern kleinere
Sparraten den Einstieg in ertragreichere Geldanlagen.

Fonds: Auf die richtige Auswahl kommt es an

Fonds sind im Niedrigzinsumfeld eine gewinnbringende
Alternative zu rein zinsbasierten Anlageformen. Sie ver-
teilen das Risiko der Kapitalanlage auf viele verschiedene
Anlagepositionen. Durch diese Streuung wird das Risiko
eines Verlustes gemindert, denn nur selten entwickeln
sich samtliche im Fonds enthaltene Positionen zur glei-
chen Zeit schlecht. Zudem kann der Anleger von positiven
Entwicklungen der gehaltenen Wertpapiere profitieren.
Die Zusammensetzung der Fonds ist verschieden. Aktien-
fonds investieren in Aktien, Rentenfonds in festverzinsli-
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Lang ersehnt.
Fair beraten.
Wahr gemacht.

Laufzeit 84 Monate

Giiltig bis
5.5.2017

Jahreszins 5,36 %; Nettokreditbetrag 5.000 Euro; Vertragslaufzeit 84 Monate; Gesamtbetrag
5.977,41 Euro; monatliche Rate 71,50 Euro;tetzte Rate 42791 Euro; Bonitat vorausgesetzt.
Produktangaben: Sollzinssatz ab 4,79 % p. a. fest fiir die gesamte Laufzeit; effektiver Jahreszins
4,90 bis 5,90 %; Nettokreditbetrag 5.000 Euro; Vertragslaufzeit 12 bis 84 Monate.
Anbieter: TeamBank AG Niirnberg, Beuthener StraBe 25, 90471 Niirnberg.
Fairness
im Ratenkredit

Kelterien entsprechend Halmess katalo 2015

easyCredit ist Deutschlands erster Kredit
mit DQS-Siegel fiir Fairness im Ratenkredit.

Raiffeisenbank Frankenhardt-Stimpfach eG
KirchstraRRe 2, 74597 Stimpfach
07967 / 9037-0, www.rb-frankenhardt-stimpfach.de

e(’s
OCryedit®

Einfach. Fair.

Empfohlen durch:

Raiffeisenbank
Frankenhardt-Stimpfach eG
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che Wertpapiere. Geldmarktfonds konzentrieren sich auf
Geldmarktinstrumente wie Festgeld oder kurz laufende
Wertpapiere, Immobilienfonds hingegen auf Immobilien.
Daruber hinaus gibt es Sonder- und Mischfonds, bei denen
es je nach Ausrichtung einen Mix der einzelnen Anlage-
formen gibt. Der Anleger hat die Wahl zwischen diesen
verschiedenen Zusammensetzungen und beeinflusst damit
Chancen und Risiken seiner Geldanlage entsprechend.

Das Fondsmanagement beobachtet aktiv die Entwicklung
der jeweils enthaltenen Papiere und legt fest, in welchen
Branchen, Ldndern oder Wahrungen das Fondsvermdgen
angelegt wird.

Flexibel und sicher

Sparer kénnen ihre Fondsanteile grundsatzlich jederzeit
ganz oder teilweise verkaufen. Sie bleiben mit dieser Form
der Geldanlage flexibel, das Vermogen ist jederzeit ver-
fugbar. Auch die monatlichen Raten von Fondssparpléanen
kdénnen jederzeit, passend zur persénlichen Lebens- und

KONNEN SIE DEN AUFBAU
EINES.VERMO

S ANGEHEN.*

Finanzsituation, ausgesetzt, erh6ht oder gesenkt werden.
Lediglich bei offenen Immobilienfonds ist zu beachten,
dass es Kindigungs- und Haltefristen gibt. Eine Ausnahme
bilden auch die Riester-Fondssparplane fur die Altersvor-
sorge. Hier sieht der Gesetzgeber vor, dass bei Kiindigun-
gen die staatliche Férderung zuriickgezahlt werden muss.

Sicherheit des Fondsvermégens

Bei Fondsanlagen sind Wertschwankungen und auch Kapi-
talverluste moglich. Neben der Flexibilitat kénnen sich die
Sparer bei Fonds aber auch sicher fuhlen, denn die Fondsge-
sellschaft, die ihr Geld annimmt, muss dieses getrennt vom
eigenen Vermogen verwahren. Das Fondsvermdgen der
Sparer ist also Sondervermégen und bleibt auch bei Zah-
lungsunfahigkeit der Fondsgesellschaft zu 100 Prozent in
den Handen der Anleger. Damit diese Vorgaben auch ein-
gehalten werden, Uberwacht die Bundesanstalt fur Finanz-
dienstleistungsaufsicht die Fondsgesellschaften und achtet
streng auf die Einhaltung der gesetzlichen Regeln.

VERMOGEN ANLEGEN|ANSPAREN

Foto: Y Photo Studio/Shutterstock.com



